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Tu futura profesion

Cuando termines este ciclo formativo estaras
cualificado/a para desarrollar las siguientes
actividades profesionales:

Implantacion y animacion de espacios
comerciales

« Establecer la implantacion de espacios
comerciales.

+ Organizar la implantacion de productos/
servicios en la superficie de venta.

+ Organizar y controlar las acciones
promocionales en espacios comerciales.

+ Organizar y supervisar el montaje de
escaparates en el establecimiento comercial.

Gestion comercial de ventas

+ Obtener y procesar la informacion necesaria
para la definicién de estrategias y actuaciones
comerciales.

+ Gestionar la fuerza de ventas y coordinar el
equipo de comerciales.

+ Realizar la venta de productos y/o servicios
a través de los diferentes canales de
comercializacion.

+ Organizar y controlar las acciones
promocionales en espacios comerciales.

Gestion de marketing y comunicacion

+ Asistir en la definicién y seguimiento de las
politicas y plan de marketing.

Asistencia a la investigacion de mercados

* Preparar la informacion e instrumentos
necesarios para la investigacion de mercados.

+ Colaborar en el analisis y obtenciéon de
conclusiones a partir de la investigacion de
mercados.

Organizacion y gestion de almacenes

+ Organizar el almacén de acuerdo a los criterios
y niveles de actividad previstos.

+ Gestionar y coordinar las operaciones del
almaceén.

Gestion y control del aprovisionamiento

+ Colaborar en la elaboracion del plan de
aprovisionamiento.

* Realizar el seguimiento y control del programa
de aprovisionamiento.

Gestion comercial y financiera del transporte
por carretera

+ Gestionar la actividad econdmico-financiera
del transporte por carretera.



¢QUE DEBES TENER EN CUENTA?

Desarrollaras tu actividad profesional en
empresas de cualquier sector productivo

y principalmente del sector del comercio y
marketing publico y privado, realizando funciones
de planificacion, organizacion y gestion de
actividades de compraventa de productos y
servicios, asi como de disefio, implantacion y
gestion de espacios comerciales.

Las ocupaciones y puestos de trabajo mas
relevantes son los siguientes:

+ Jefe de ventas.

* Representante comercial.

+ Agente comercial.

+ Encargado de tienda.

+ Encargado de seccion de un comercio.
+ Vendedor técnico.

+ Coordinador de comerciales.

+ Supervisor de telemarketing.

* Merchandiser.

+ Escaparatista comercial.

+ Disefiador de espacios comerciales.

» Responsable de promociones punto de venta.

+ Especialista en implantacion de espacios
comerciales.

MODULOS DEL CICLO

+ Gestion econdmica y financiera de la empresa.
* Logistica de almacenamiento.

+ Organizacion de equipos de ventas.

« Politicas de marketing.

+ Marketing digital.

* Investigacion comercial.

* Inglés I.

* Inglés.

+ Logistica de aprovisionamiento.

+ Escaparatismo y disefo de espacios
comerciales.

+ Gestion de productos y promociones en
el punto de venta.

« Técnicas de venta y negociacion.

* Proyecto de gestion de ventas y espacios
comerciales.

« Formacion y orientacion laboral.
« Formacion en centros de trabajo.



